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cQuiénes somos?

Empresa 100% mexicana.
Con 63 anos de experiencia inmobiliaria.
28 anos en el mercado como HIR Casa.

Emisiones en la Bolsa Mexicana de Valores (EMV):
2018 %1,700 MDP en certificados bursatiles fiduciarios.
2022 primera oferta de largo plazo por $464 MDP.

2023 51,500 MDP en certificados bursdtiles fiduciarios
con Calificacion 24 A Fitch Ratings y HR Ratings.

La Secretaria de Economia
nos regula y autoriza.

Nuestros contratos estdn registrados en
la PROFECO.

Financiamiento

IHEH@ Inmobiliario

A junio de 2023 hemos financiado
+$39,000 MDP.

32 sucursales
En toda la Republica mexicana.




DIFC INTERNATIONAL FINANCE CORPORATION

Iinternational
Finance
Corporation
WO O RARK GROUS=

La Corporacion Financiera Internacional (IFC), parte del Grupo Banco Mundial, es la

principal institucion internacional de desarrollo dedicada al sector privado de los |FC com arte la
mercados emergentes. Trabaja en mas de 100 paises y utiliza su capital, sus mision del Grupo

conocimientos especializados y su influencia para crear mercados y oportunidades

Banco Mundial:
en los paises en desarrollo.

crear un. mundo sin
ﬁﬁ pobreza en un

planeta habitable.
La inversion del

Mas de $321 mil MDD /\ Calificacion 2
invertidos desde &$j @ crediticia AAA; sector privado es
nuestra creacion en propiedad de 185 ESENCIAL
1956 paises —T————
Ofrece inversionejs. 4@) °{’{O)° Aprovechando las
asesaoria, E‘f_‘j o0 capacidades del Grupo

movilizacion de

) Banco Mundial :’(omal?nal S
recursos @ch \ -




Grupo HIR

Snapshot
Grupo HIR
HIR Desarrolladores Inmobiliarios
HIR Seguros
Construccién y Venta de D ollos Residenciales,
c:gsergi(c::lze snyYOfiZ?n: . B PRSIIIOS PRNENGIeS Especialistas en Seguros de Vida y Accidentes Personales
4‘250,000 ...2'000 *2,000 Brindamos protecciéna
Inmuebles Unidades Unidades multifamily +4.7M
comercializados desarrolladas al afio en EUVA de asegurados a nivel nacional
HIR Casa

Autofinanciamiento Inmobiliario para comprar,
construir o remodelar

&

HIR Expo
Centro Internacional de Exposiciones y Convenciones

A los que asisten

Adjudicamos +21,400 +1,000 +2M
+38,000MDP clientes eventos al afio de personas
ElectroBike

Innovacién en movilidad urbana ecolégica,
econémicaq, eficiente y saludable

HIRxLab - Proptech / Fintech Solutions
Laboratorio de tecnologia, aceleradora y faGbrica de negocios

oo .
Electro8ike AB

Banco Inmobiliario Mexicano
Banco especializado en Crédito Puente

Cartera administrada +16,000
unidades construidas
P con nuestro

HIR C 0eee

financiamiento al afio

Empresas Hipotecaria Nacional
B"‘ Roloc’l,omdcs /I\I Hipotecaria mas grande hasta su venta en 2%%!‘\:/ :
Cartera hipotecaria de
USD$2,150m
2




Sector Inmobiliario - Hipotecario

Ciclo de la industria
Ciclo del Sector Inmobiliario [ Hipotecario

> Vivienda _
2. Construcciény 3. Venta de vivienda 3. Enajenacién del l 2. Adquisiciéon de
desarrollo de y cobro de Inmueble vivienda
vivienda comisiones

Desarroliladores y

R Compradores de i HTR

L) T
Hl R : Constructores de Ly >
) ;.B Vivienda Vivienda ‘ é ' & SECUROS
4. Pago de crédito 4. Pago de 1
intereses y capital
colateralizados
> Financieras < -
1. Crédito Puente a
desarrolladores Pens 1. Créditos
B4 HIR sor Hipotecarios
BRSA. necaarss
Déficit de Viviendas en México
(miles de viviendas por entidad federativa)
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SOMOS UNA EMPRESA
)ICIALMENTE
RESPONSABLE

Recibiendo el distintivo
ESR por CEMEFI

(Centro Mexicano para la Filantropia)

Reforzando nuestro compromiso con la
comunidad, nuestros colaboradores, el
medio ambiente y la ética empresarial.

EMPRESA = ‘ SUPER
ESR /' SOCIALMENTE . %
RESPONSABLE " = consecutivos ~—|2023

TSP




Certificacion

oy 0 Calificaciones
ISO 9001-2015 ¢ %'{m:‘g o Internacionales

.". L) \V N
® T1saav
Contraparte HIRCB 19-23 Caledldb il
ISO 9001 es una norma Cumpliendo con los primario
sque se u;‘)’laicu alos requisitos que establece
istemas de Gestién la norma ISO 9001:2015 y Hz
de Calidad con mayor por lo consiguiente == R R
mﬁﬂm en mantiene el certificado. A Ratings® Ratings*
_— HR AA-/HRI1 HR AAA AR AP2+
08/04/2022 15/10/2021 15/10/2021
Gltimaversion dela ORGANISMO CERTIFICADOR VE RY
norma ISO 9001 fue En HIR CASA se llevd
publicada el 15 de a QE]DO lo] oud??, t—dme ,', / M AAA(meX) AAFCZ"'(mGX)
septiembre del afio 2015 ecertificacion los dias 21 08/08/2023
reconocidaa rg‘r‘% Id‘gc:‘ggtqegfbr:gdel ]8/’] 2/20 20 28 .'I 02."2023
nivel mundial. 2020 por parte de ATR o
(American Trust Register) S&P
mxA/mxA-1
\ 25/11/2021 )
Un sistema de gestién )

meétodo de

Se obtuvieron resultados
trabajo para la mejora de

muy favorables, es decir,
“cero no conformidades”

la calidad de productos y
asicomo de la
satisfaccion del cliente.




Interior de la Repiblica

Contamos con 32 sucursales para dar servicio
a nuestros clientes y nuevos prospectos
en las principales ciudades del pais

Embajadas

Corporativo
CDMX

@ Sucursales

. AGUASCALIENTES,
AGS.

GUADALAJARA,
JAL

. LEON, GTO.
@ weriDA, vuC.

@ MONTERREY, NL

PLAYA DEL CARMEN,
Q.ROO.

@ rucsia, PUE
@ FUERTO VALLARTA, JAL
. QUERETARO,
QRO.
@ sANLUIS POTOS], SLP.

® pum

TOLUCA,
EDO. DE MEX.
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CLIENTE A

No puede comprobar ingresos

No cuenta con estados de cuenta, ni recibos de némina.
Sus ingresos son principalmente en efectivo. No comprobables

Puede o no contar con historial crediticio

Este tipo de clientes requieren atencion personalizada y son atendidos
a través de estudio socioecondmico, el mismo se realiza por medio de
una consultoria especializada, con 2 visitas: Negocio y Domicilio particular

Tiene un costo de $1,400.00 pesos + IVA

El estudio se lleva a cabo lo antes posible una vez que se tenga el
formato debidamente requisitado y la ficha de deposito. El tlem\o
para obtener una autorizacion es c:proxmodcumente 5 dias naturales

Adicional al estudio socioecondmico se requiere su identificacion oficial
y burd de crédito




Perfil CLIENTE B

de CI ie ntes Cliente con cuentas bancarias

Cuenta con estados de cuenta. (Emprendedqr, empresario
7 pequeno, ereIance). No cuenta con declaraciones ni recibos
de ndmina timbrados

» No bancariza el 100% de lo que sus ingresos, cuenta también
con ingresos en efectivo

» Lo atendemos de manera tradicional, para su calificacion
se requieren 6 meses consecutivos completos, identificacion
oficial y burd de crédito

Financiamiento

ERASHA. inmobiliario

*Aplica términos y condiciones



Perfil CLIENTE C

Calificados que tiene comprobacion

» Bancariza y se encuentra dado de alta en el SAT

» Si el cliente comprueba Unicamente con declaraciones, se requieren
los Gltimos 3 meses (Declaraciones parciales) y Gltima declaracion
Anual. Es importante recalcar que en estos casos el ingreso considerado
es la utilidad obtenida durante el preriodo de dicha aprobacion

» Siel cliente comprueba via ndmina, estos deberan de estar timbrados
y Unicamente requerimos los Ultimos 3 meses de recibos de nOmina

» Adicional a los documentos con los que comprueben sus ingresos,
deberdn integrar identificacion oficial y de burd de crédito

»  Elmonto mdximo en este caso, serd el monto que la situacion financiera
del cliente permita

» Independientemente del tipo de cliente si el mismo cuenta con
arrendaminetos, estos se pueden sumar a su capacidad de pago,
Se requiere: contrato de arrendamiento y escritura de la propiedad en
favor del cliente

Financiamiento

ERASHA. inmobiliario

*Aplica términos y condiciones



*Aplica términos y condiciones

MORTAGE IN MEXICO

MeXxico
Americanos

1. Mexicanos que trabajan en EUA,
pero viven en México.

2. Mexicanos que viven en EUA
interesados en comprar
propiedad en México.

Americanos
Canadienses

1. Clientes que quieren comprar
una propiedad en México.

2. No es necesario tener historial
crediticio en México.

3. No es necesario la residencia
permanente.

Expatriados

Clientes de todo el mundo
que tiene por lo menos
6 meses viviendo en México

Pueden comprobar su
situacion migratoria.

Financiamiento

ERSHA. inmobiliario




Perfil EXTRANJEROS

de clientes

Requisitos indispensables:

7 Score

» Burd de crédito completo. En el cual se advierta su
pago mensual

7 Estado de cuenta 6 meses
» Declaracion del ano inmediato anterior

Ultimos 3 meses de recibo de némina

>

Somos
Financiamiento

ERSHA. inmobiliario

*Aplica términos y condiciones



Para todos los casos se requiere

la siguiente informacion

éQué es lo que van a comprar?
é¢Donde van a comprar?

éCual va a ser el uso?
(Vivienda principal, descanso, negocio, etc.)

éCudl es el monto para contratar?
¢Cudl es su actividad econémica?
éA qué sededica?
¢Como genera sus ingresos??
Todos deberén de presentar su solicitud de incripcion, identificacion oficial

y burd de credito actualizado, independientemente de su fomra de
comrpobacion de ingresos.

Es importante que sepan, que los traspasos entre cuentas, pago de inversion,
no son considerados ingresos.

Una persona moral, no puede comprobar ingresos de una persona fisica,
salvo por dividendos.

Financiamiento

ERSHA. inmobiliario

*Aplica términos y condiciones



A

,, ES ELMOMENTO EN EL CUAL EL CLIENTE RECIBE EL BIEN INMUEBLE

COMPRADOR | A

Copia del titulo de propiedad

Contrato de compra-venta

Predial y agua

Terminacién de obra o régimen de condominio
Alineamiento y namero oficial (en caso de requerirlo)
Acta de nacimiento

INE



Destino del financiamiento

El financiamiento de HIR Casa es facil, rapido y sencillo porque brindamos un asesoramiento
a los clientes en cada una de las etapas para los siguientes destinos:
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Target al que estamos dirigidos

Profesionistas independientes:
Médicos, Ingenieros,
Arquitectos, Empresarios,
Creativos, etc.

Edad de: 18 a 65 anos

Ingresos comprobables
con diferentes instrumentos
de bancos o recibos.

PROFESIONISTAS INDEPENDIENTES
{ Arquitectos, Médicos, Ingenieros, Empresarios, Creativos, etc,)

Capacidad de pago deberd
ser 3.5 veces.

Los ingresos pueden
sumar con la pareja,
hermanos, socios, amigos.




Etapas del cliente
en su financiamiento

01 ADQUIERE @

El financiamiento
HIR Casa.

INVIERTE
ESTRENA E1 33% del monto

Tu inmueble. a financiar.
iYa eres dueno!

RECIBE
Nuestra asesoria para El inmueble que
escriturar tu inmueble. quieres comprar.

04

01

02

03

@—

El Financiamiento HIR Casa.

® o=

El 33% del monto a financiar.

El inmueble que quieres comprar.

04 St QST

05

Nuestra asesoria para escriturar
tu inmueble.

En menos de 25 dias
iYa eres dueno!




ELFINANCIAMIENTO

Financiamos
cualquier tipo
de proyecto
inmobiliario
en fase de
preventa.

_/

Planes a

tu medida
plazo méximo

de 10 anos.

_J

Atendemos
clientes
nacionales y
extranjeros.

_/

Da el enganche
al desarrollador
y la diferencia

te lafinanciamos.

_/

Proteccion
patrimonial,
incluye: seguro
de vida
desempleo e
invalidez total
o parcial, danos
y de contenido

%

Flexibilidad en
comprobacién
de ingresos,
incluyendo
economia
mixta o
informal.

_/







Jh LT[l para comprar

en preventa: HIR Casa

Esta alternativa estd disefiada para no descapitalizar a las personas,
adquiriendo un inmueble al costo de fase de preventa

2 3 4

El Financiamiento

+el33%del valor Una vez listo el
ara preventas : . .
pard pre Cliente otorga al delinmueble para inmbueble
permite la d llador el .
adquisicion esarroliador e acceder al se readliza la
X anticipo. iami -
de inmuebles P financiamiento. compra-venta.

con menor costo.

. / / /




INVIERTE EN

Con nuestro financiamiento tus
clientes no se desperfilan.

Proteccion patrimonial, incluye:
seguro de vida y de desempleo.

Flexibilidad en la comprobacion
de ingresos.

Da el enganche al desarollador
y la diferencia te la financiamos.




Etapas del cliente

en financiamiento de preventa

Esta alternativa estd disefiada para no descapitalizar a las personas,
adquiriendo un inmueble al costo de fase de preventa

Prospecto le Cliente Inicia Dessarrollador
interesa la Recibe paga al Cliente aporta  procesode HIR Casale entrega el
ubicacion/ asesoria Desarrollador a HIR Casa aprobacion pagaal inmueble

inmueble en por parte el % del la diferencia decrédito  Desarrollador fisico al cliente

preventa de HIR Casa ENGANCHE entre el 33% y escrituracion para cerrar la

y contrata solicitado y el % del compra/venta
ENGANCHE



Somos
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ERSHA. iInmobiliario

Financiamiento de terrenos

en preventa y construccion




Etapas para cliente

con Preventa Adquirida/ Lista para escriturar

" \ @
& Z &
El cliente decide

Solo en un periodo de
trabajaremos Financieamiento hasta

con terrenos para si aplica sus

dentro de construccion contratos para

fraccionamientos obligatorio, construccion
con inmediata o

inicia su

oA

El aforo méaximo
es el del

valor del terreno.

El aforo para la
contrsuccion
es de un

del valor de
la propiedad.

Todas las
operaciones
estaran
revisadas por



BENEFICIOS

para los miembros de alianza

Tener
enla
investigacion

de ventas

para
la propiedad de su
inmobiliaria o desarrollo *

para cada cliente

) = .
ol Seriedad y

CLE e
- ...

Trato profesional y
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